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巻頭言 横井 博之

「急迫は事を敗り、寧耐は事を成す」

焦っては失敗する、
落ち着いて期の熟すのを待てば成功する！

佐藤一斎 言志録 第130条

What's new 最近の活動

■９月１６日（金）例会が開催されました。
第１回〈起業コラムディスカッション例会〉
※協議会HPの「起業コラム」からテーマを選びディスカッション
『起業家に求められる影響力を与える話し方の極意』と題して
株式会社ボイスクリエーションシュクル 佐藤恵さんにお話し
いただきました。キーワードは「ストーリーテリング」。人の
心を動かすのはデータや数字ではない。印象的な体験やエピソードに、伝えたい想いをのせて語ることで
聞き手がイメージできる。そして共感することで自分から行動するようになるとのことでした。
■９月２６日（月）第５期経営計画立案塾（第６回）が開催されました。
■１０月７日（金）執行委員会が開かれました。（Web）

Topics 「どんな天才もマクロには勝てない」
クレソン株式会社 青木 毅

司馬遼太郎が敢えて昭和を描かなかったことを知り、私も昭和史については興味がわきませんでしたし、
むしろ嫌いでした。ただ、時間が経つにつれ、なんであんな馬鹿げた戦争をしたのか知りたくなり「昭和
史」(半藤一利)と「昭和史の謎」(秦郁彦)を並行して読み直してみました。
当時の軍のエリートが作った勝手な空想にメディアも飛びつき軍国主義化
していく様や、一方前線ではリーダーが根性論で兵士を死なせていくどう
しようもない愚策にうんざりさせられます。私が大企業に属していた時は、
日本では能力至上主義ではなく、タイミングや前任者の直属の部下など、
運や縁で昇進するケースが多く、そんなことが嫌で経営者になったのですが、
そういった意味では、たまたま今の時代に生き、自由に好きなことができる
自分はラッキーだなと思います。

ただ、「どんな天才もマクロには勝てない」とある投資家が言っていましたように、昨今のマクロの動
きは注意深く見ていきたいと、とりわけ最近は強く思うようになりました。(自分が天才だと言っている
わけではありませんので誤解なく。。。(苦笑))

Schedule 今後の活動予定 （詳しくはこちら → https://saitama-kk.org/event/ ）

■１０月１５日（土）１８：００～ 例会
■１０月３１日（月）第７回経営計画立案塾
■１１月１９日（土）１８：００～ 例会
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さいたま起業家協議会では、下記の日程・講演内容で、起業講座・例会などを開催する予定です。

皆様、奮ってご参加ください。資料等の準備のため、参加をご希望の方は、さいたま起業家協議会
ホームページ（イベントページ）よりお申し込みください。https://saitama-kk.org/event/

会員情報（近況・今後の予定など） ８月末時点の情報

菅沼大樹さん（株式会社ウェブリク）
：1000文字の小論文を手書きで書いたら自分の字の汚さに絶望しました。

峯岸孝浩さん（武蔵浦和法律事務所）
：経営を学ぶために大学院に行くか検討中です。

会員情報募集中！
皆さんの近況や今後の予定などお寄せください。
例会案内の出欠システムに記入する際、コメント欄に【近況】として1行程度書いていただければ協議
会ニュースに掲載いたします。（上記参照）

第２回『ワンペーパー活動シェア』

日 時：１０月１５日（土）１８時～
今回もリアル開催といたします。
マスク着用、手指消毒、検温など感染対策を徹底して行います。
会場：新都心ビジネス交流プラザ4階会議室

7月に新企画として実施しました。好評につき第2回を開催します。
これは会員が一人ずつ直近の活動を発表することによってお互いのビジネスに役立つ気づきや刺激を得
ようというものです。具体的には共通の３つのトピックについてパワーポイント1枚（フォーマットに
記入）を作成の上、5分以内の発表を行います。
発表内容
① 今、最も力を入れている活動（新規開拓や新商品サービスの企画など）
② 直近で嬉しかった成果（顧客獲得やお客様の声等、できれば数字の達成以外が良い）
③ 最近感じた気づき、教訓（営業では話すな、お客は追うな、やっぱり嘘はバレる等）

皆さんのご参加をお待ちしております。

日 時：１１月１９日（土）１８時～
第2回『起業コラムディスカッション例会』
（詳細は改めてご案内いたします）

https://saitama-kk.org/event/

