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巻頭言 横井 博之

「知は行の本なり。行は知の実たり」

これは「知行合一」に繋がる吉田松陰先生の言葉です。

What's new 最近の活動

■起業コラムのアップ情報（３月２８日投稿・行政書士大森法務事務所 大森靖之さん）
契約書に間違った額の収入印紙を貼ってしまった場合の対処法など | さいたま起業家協議会
■３月１日（土）理事会が開かれました。
■３月１５日（土）例会が開催されました。
『新規事業開拓について』講師 芥川みゆき氏 例会写真⇒
『ビジネス本音トーク』参加者による3分間スピーチ
■３月１７日（月）第１２回経営計画立案塾が開催されました。

Topics 「社長の名刺は営業マンの10倍」50年を振り返って・・・

株式会社Mio 太田 昇

1、営業マンの定期訪問
創業から全精力を注いで商品・サービスを磨き上げる、それが市場に認められるこんなに嬉しいことは
ない。それに合わせて、創る・営業・総務のスタッフ体制もようやく整い始めます。なかでもお客様に直
接商品の良さを理解してもらい販売してゆく営業マンは、会社の存続そのものに直結する大事な部門です。
またようやく売上に繋がったお客様に、繰り返し・繰り返し買って頂けるようにするのは至難の業です。
それには一つの営業方法として、お客様をランク付けをして「定期訪問をする」というやり方があります。
例えば Aランクのお客様は月2回、B：ランクのお客様は月1回、C：ランクのお客様は2ヶ月に1回、
このように決めて営業マンが定期訪問を繰り返し行うと、地道な営業方法ですが大きな成果があがります。
2、社長の定期訪問
ここで営業マンの定期訪問とは別に、社長の定期訪問がお薦めです。
①当社の商品・サービスはお客様のニーズに合っているか。
②お客様は当社に何を求めているのか、他にどんな商品がお薦めできるのか。
③同業他社はどこが入っているのか、相手の強いところは・弱いところは。
等々 営業マンでは気が付かない情報が、社長なら見えてきます。
だから「社長の名刺は営業マンの10倍」なのです！！

Schedule 今後の活動予定 （詳しくはこちら → https://saitama-kk.org/event/ ）

これまで循環型支援ということで「先輩起業家が後輩起業家を支援指導してゆく」というスタンスで活動をし
てまいりましたが、近年の社会情勢ビジネス環境変化を受けて、先輩起業家も新たな起業家から学び吸収する
点も多くあることも踏まえて、協議会の根底には循環型支援はあるものの「起業家同士の相互支援」という立
場の協議会運営となるようにしたいと思います。この考えに伴い「例会」という呼称はやめて「つながるサロ
ン」と名称を変えて毎月の活動を行いたいと考えております。
■４月１９日（土）１８：００～ つながるサロン

◆賛助会員
埼玉りそな銀行、武蔵野銀行浦和支店、埼玉縣信用金庫、有限責任監査法人トーマツさいたま事務所、株式会社Mio
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さいたま起業家協議会 イベントのご案内

さいたま起業家協議会では、下記の日程・内容で、『つながるサロン』などを開催する予定です。

皆様、奮ってご参加ください。資料等の準備のため、参加をご希望の方は、さいたま起業家協議会
ホームページ（イベントページ）よりお申し込みください。https://saitama-kk.org/event/

会員情報（近況・今後の予定など） ３月末時点の情報

峯岸孝浩さん（武蔵浦和法律事務所）
：大学院が終わったので、時間を持て余しております（笑）

会員情報募集中！
皆さんの近況や今後の予定などお寄せください。例会案内の出欠システムに記入する際、コメント欄に
【近況】として1行程度書いていただければ協議会ニュースに掲載いたします。（上記参照）

年会費一律化について
年会費は正会員・一般会員の差を設けることなく一律化（法人・個人の区別を無くす）となります。
賛助会員は変更ありません。ご理解を賜りますようお願い申し上げます。

日 時：５月１６日（金）１８時３０分～
（詳細は改めてご案内いたします）

さいたま起業家協議会 ４月つながるサロン

『つながるサロン』

日 時：４月１９日（土）１８時００分〜
会 場：新都心ビジネス交流プラザ4階会議室
内 容：「例会」という呼称から「つながるサロン」と名称を変えます。
「つながるサロン」は会員自身の現状など報告から始まり相互の関係性をより深めてビジネスチャンス
を広げるとともに「会員同士、オブザーバーの方々や賛助会員の方々との議論を通じて気付きや学びを
得る場所＝起業家サロン的なもの」として開催するものです。

さいたま起業家協議会 ５月つながるサロン
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